
KEY-ACCOUNT-MANAGER (M/W/D)

Die Jahn GmbH ist seit mehr als 30 Jahren ein innovatives, 
wachstumsstarkes mittelständisch-inhabergeführtes 
Unternehmen im Landkreis Gotha und beschäftigt derzeit ca. 850 Mitarbeiter. 
Mit unserer zerspanenden Bearbeitung von Fließpressteilen sind wir 
ein weltweit führender Anbieter von Komponenten für Klimaanlagen und Filtern von Pkw- 
und Hydraulikkomponenten, Kondensatorgehäusen für den Maschinenbau und vielen weiteren
Produkten aus Aluminium.

DAS BRINGEN SIE MIT: DAS BIETEN WIR IHNEN:
Interessante und verantwortungsvolle Position
in einem stetig wachsenden,
familiengeführten, internationalen und
traditionsbewussten Unternehmen
40 Std.-Woche bei leistungsgerechte
Entlohnung in Festanstellung
Individuelle Weiterbildungsmaßnahmen
Familiengeführtes Unternehmen mit
ausgewogenem Arbeitsklima
Engagiertes, aufgeschlossenes Team mit
flachen Hierarchien
Attraktive betriebliche Zusatzleistungen – u.a.
Job-Rad, betriebliche Altersvorsorge

Wir suchen für unser Unternehmen in Tambach-Dietharz  
zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen

Kundenbeziehungen aufbauen, pflegen und strategisch weiterentwickeln
Analyse- und Informationsfunktion wahrnehmen, d.h. alle relevanten Informationen über Kunden und
Geschäftsumfeld sammeln, analysieren und weiterleiten
Koordinations- und Kommunikationsfunktion wahrnehmen
Kundenbezogene Absatzplanungen erstellen, an Marketingplanung mitwirken
Geschäfte akquirieren und Abwicklung der Aufträge in die Wege leiten
Kontrollaufgaben durchführen, z.B. Soll-Ist-Analysen der Geschäftsentwicklung erstellen und absprechen,
Einhaltung vereinbarter Aktivitäten überwachen

IHRE AUFGABEN:

Wir bieten Ihnen einen zukunftsorientierten und sicheren Arbeitsplatz, der eine verantwortungsvolle und
abwechslungsreiche Tätigkeit garantiert. 

Kundenbeziehungen aufbauen, pflegen und strategisch
weiterentwickeln
Analyse- und Informationsfunktion wahrnehmen, d.h. alle
relevanten Informationen über Kunden und Geschäftsumfeld
sammeln, analysieren und weiterleiten
Koordinations- und Kommunikationsfunktion wahrnehmen
Kundenbezogene Absatzplanungen erstellen, an
Marketingplanung mitwirken
Geschäfte akquirieren und Abwicklung der Aufträge in die
Wege leiten
Kontrollaufgaben durchführen, z.B. Soll-Ist-Analysen der
Geschäftsentwicklung erstellen und absprechen, Einhaltung
vereinbarter Aktivitäten überwachen

BEWERBEN SIE SICH JETZT!
Ansprechpartner: 
Ann-Christin Menzel & Alexandra Jahn
Triftstraße 1a 
99897 Tambach-Dietharz jobs@jahngmbh.de

036252/ 46411


